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Bac Pro Technicien Conseil-Vente en Animalerie
(Bac Pro TCVA) 

Description
Bac professionnel – niveau 4

Le baccalauréat professionnel "Technicien Conseil-Vente en Animalerie" est un 
diplôme préparé en un cycle de référence de 3 ans, après la classe de 3ème ou 
après une classe de 2nde Professionnelle Conseil Vente.

Il permet de rentrer immédiatement dans la vie active, ou de poursuivre des études 
pour évoluer dans l'emploi (management commercial, spécialisation en soins aux 
animaux).

Les emplois relèvent de la fonction commerciale vente. L'activité s'exerce au sein de
magasins spécialisés (jardinerie, animalerie), chez un intermédiaire du commerce 
d'animaux ou en rayon spécialisé de la grande et moyenne distribution ou libres-
services agricoles. 

Activités visées : 
• Mise en oeuvre et organisation des activités commerciales
• Gestion de la réception, l’organisation et l’approvisionnement de la marchandise
• Techniques d’animation, de communication, de vente et de conseil 
• Valorisation des pratiques durables 
• Conseils techniques pour la vente des produits en animalerie 

Compétences attestées : 
✔ Construire son raisonnement autour des enjeux du monde actuel, Débattre à l’ère

de la mondialisation, Développer son identité culturelle, Agir collectivement dans 
des situations sociales et professionnelles  

✔ Conseiller le client sur les produits d’animalerie 
✔ Situer l’entreprise dans son environnement socioprofessionnel
✔ Communiquer en situation professionnelle 
✔ Organiser son travail en fonction de la politique commerciale de l’entreprise 
✔ Mettre en œuvre des techniques de vente en animalerie 
✔ Gérer un rayon de produits d’animalerie dans le respect de la réglementation et 

de la sécurité 
✔ Mettre en œuvre des pratiques professionnelles liées aux produits d’animalerie 

vendus dans une perspective de durabilité 
✔ S’adapter à des enjeux professionnels particuliers 

Débouchés Métiers
Responsable de rayon animalerie, Chef de rayon en jardinerie/animalerie, 
Gestionnaire de rayon, Technico-commercial, Adjoint des ventes, Attaché 
commercial, Vendeur-conseil en animalerie, salarié auprès de grossistes / 
d’éleveurs. 

Poursuites d'études

Pour évoluer dans l'emploi (poste à 
responsabilité):   
BTSA Technico-commercial :
Animaux d'Elevage et de Compagnie 
(AEC) , Agrofournitures…

Pour acquérir des compétences 
supplémentaires : 
en toilettage, Assistant Vétérinaire, 
Soigneur Animalier… 
ex : C.Q.P. Animateur Soigneur 
Assistant   Vétérinaire

Voies d'accès au sein du 
réseau Réana

Formation initiale scolaire X

Formation par 
Apprentissage

Formation 
continue pour 
adultes

Lieux de la formation

Formation initiale scolaire Formation par Apprentissage Formation continue 
pour adultes
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